Die Firma DEWERK GmbH ist fiir Handwerk und Industrie, im Vertrieb von C-Teilen und im C-Teile-
Management, titig. Uber unseren eSHOP vertreiben wir eines der umfangreichsten Warensortimente-
in den Kategorien Werkzeuge, Werkstatt, technischer Handel und Biiro.

Wir suchen ab sofort

Der Einsatz soll in dem jeweiligen Bundesland Ihres Wohnsitzes erfolgen.

Sie sind der kompetente Ansprechpartner fiir unsere Bestandskunden vor Ort und online. Durch
Neukundenakquise und lhre l6sungsorientierte Betreuung sowie Beratung sichern Sie zufriedene
Kunden und vertriebliche Erfolge.

Zu lhren Aufgaben gehoren die eigenstandige Vorbereitung auf Produktprasentationen, vollstandige
Auftragsabwicklungen sowie die Teilnahme an regelmaRigen Produktschulungen und
Weiterbildungen.

Sie stehen in engem Kontakt mit dem Vertriebsinnendienst und sind hier auch unterstiitzend tatig.

e Erfahrungen im Vertrieb/Verkauf sowie ein professionelles Auftreten
e Kommunikationsstiarke, Uberzeugungskraft und Verhandlungsgeschick
e Einen Flhrerschein der Klasse B

e Engagement, Eigeninitiative sowie selbstandiges und strukturiertes Arbeiten

e Ein stetig wachsendes und national agierendes Unternehmen mit langjahriger Erfahrung

e Ein umfangreiches und ausgereiftes Produktsortiment

e Ein Vertriebsgebiet mit steigendem Potential in einer zukunftssicheren Branche

e Eine leistungsorientierte Verglitung

e Ein angenehmes Arbeitsumfeld mit moderner Ausstattung, Firmenwagen und Diensttelefon

e Fachliche Unterstiitzung bei der Umsetzung eigener Ideen
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www.dewerk.de



